
Consejo de Educación Superior
Resolución: N°: RPC-SO-04-NO.080-2020

Oferta vigente del Sistema de Educación Superior del Ecuador: 
Impresión realizada el: 08-05-2021

Detalle de la carrera

IES: UNIVERSIDAD UTE

Siglas: UTE

Código sniese: 1032

Tipo de financiamiento: PARTICULAR COFINANCIADA

Sitio web: https://www.ute.edu.ec/

Tipo de IES: UNIVERSIDADES Y ESCUELAS POLITÉCNICAS

Estado de la carrera: VIGENTE

Tipo de carrera: TERCER NIVEL

Campo amplio: ADMINISTRACIÓN

Campo específico: EDUCACIÓN COMERCIAL Y ADMINISTRACIÓN

Campo detallado: NEGOCIOS INTERNACIONALES

Programa: NEGOCIOS INTERNACIONALES

Título que otorga: LICENCIADO/A EN NEGOCIOS INTERNACIONALES

Codificación: 1032-6504181A01-P-1701

Lugar de ejecución: SEDE MATRIZ

Provincia: PICHINCHA

Cantón: DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO

Ciudad: QUITO

Duración: 8

Periodo académico: ORDINARIO

Semanas de periodo académico:16

Modalidad: PRESENCIAL

Valor de la matrícula: $ 275,00

Valor del arancel: $ 2.750,00

N° de resolución del CES: RPC-SO-04-NO.080-2020

Estado actual: APROBADO POR EL CES

Fecha de aprobación: 2019-07-30

Año de aprobación: 2019

Años de vigencia: 10 años.

Vigente hasta: 2029-07-30

N° de estudiantes por paralelo: 30 estudiantes.

Convenio con otras entidades:

- CONVENIO MARCO DE PASANTÍAS ENTRE LA UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA EQUINOCCIAL Y LA COMPAÑÍA CEPSA S.A

- CONVENIO MARCO DE COOPERACIÓN INTERINSTITUCIONAL ENTRE EL LA UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA EQUINOCCIAL

SEDE SANTO DOMINGO Y LA EMPRESA ELÉCTRICA PÚBLICA ESTRATÉGICA CORPORACIÓN NACIONAL DE ELECTRICIDAD

CNEL EP UNIDAD DE NEGOCIOS SANTO DOMINGO

- CONVENIO MARCO INTERINSTITUCIONAL ENTRE LA UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA EQUINOCCIAL SANTO DOMINGO Y

CORPORACIÓN NACIONAL DE TELECOMUNICACIONES

- CONVENIO MARCO INTERINSTITUCIONAL ENTRE LA UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA EQUINOCCIAL Y LA CORPORACIÓN

NACIONAL DE BOSQUES Y RESERVA Y RESERVAS PRIVADAS DEL ECUADOR-CNBRPE

N° de horas: 5.760 Horas.



Consejo de Educación Superior
Resolución: N°: RPC-SO-04-NO.080-2020

Oferta vigente del Sistema de Educación Superior del Ecuador: 
Impresión realizada el: 08-05-2021

Detalle de la carrera

Requisitos de ingreso:

- DOS FOTOS TAMAÑO CARNÉ

- COPIA A COLOR DE LA CÉDULA DE CIUDADANÍA

- COPIA CERTIFICADA DEL ACTA DE GRADO O TÍTULO DE BACHILLER

- APROBACIÓN DEL EXAMEN DE INGRESO

Objetivo general:

FORMAR PROFESIONALES ÍNTEGROS, CAPACES DE APLICAR LOS CONOCIMIENTOS, TÉCNICAS Y HERRAMIENTAS DE LOS

NEGOCIOS INTERNACIONALES, ASÍ COMO LOS FUNDAMENTOS DE ADMINISTRACIÓN PARA EL MANEJO ÓPTIMO DE LAS

ORGANIZACIONES LOCALES E INTERNACIONALES.

CON CAPACIDAD PARA GESTIONAR PLANES Y PROYECTOS DE INSERCIÓN DE LAS ORGANIZACIONES EN EL MERCADO

MUNDIAL MEDIANTE EL ANÁLISIS DE OPORTUNIDADES DE LOS NEGOCIOS INTERNACIONALES Y LA DEFINICIÓN DE

ESTRATEGIAS DE INTERNACIONALIZACIÓN DE LAS ORGANIZACIONES CON BASE EN ASPECTOS POLÍTICOS, JURÍDICOS,

ECONÓMICOS, TECNOLÓGICOS, CULTURALES, LOGÍSTICOS, MERCADOLÓGICOS Y PROCESOS DE INTEGRACIÓN PARA

CONTRIBUIR CON EL DESARROLLO ECONÓMICO Y SOCIAL DEL PAÍS.

Perfil de ingreso:

PARA ESTABLECER EL PERFIL DE INGRESO A LA CARRERA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES, SE TOMÓ EN CUENTA LO

ESTABLECIDO EN EL REGLAMENTO DE ADMISIÓN DE LA UNIVERSIDAD TECNOLÓGICA EQUINOCCIAL, ASÍ COMO EL PERFIL

DE EGRESO DEL BACHILLERATO GENERAL UNIFICADO.

EN ESTE SENTIDO, EN EL PERFIL DE INGRESO PARA EL ASPIRANTE A LA LICENCIATURA EN NEGOCIOS INTERNACIONALES

SE HAN CONSIDERADO LOS SIGUIENTES CONOCIMIENTOS Y HABILIDADES:

- CONOCIMIENTOS BÁSICOS DE CIENCIAS EXACTAS

- FACILIDAD PARA UTILIZAR Y COMPRENDER EL LENGUAJE ORAL Y ESCRITO

- HABILIDAD PARA UTILIZAR LAS TECNOLOGÍAS DE LA INFORMACIÓN Y LA COMUNICACIÓN

- INTERÉS POR LA GESTIÓN EMPRESARIAL

Perfil de egreso:

¿QUÉ RESULTADOS O LOGROS DE LOS APRENDIZAJES POSIBILITARÁN EL DESARROLLO DE LAS CAPACIDADES Y

ACTITUDES DE LOS FUTUROS PROFESIONALES PARA CONSOLIDAR SUS VALORES REFERENTES A LA PERTINENCIA, LA

BIO-CONCIENCIA, LA PARTICIPACIÓN RESPONSABLE, LA HONESTIDAD, Y OTROS?

ACOGIENDO LAS OBSERVACIONES SE ESTABLECE EL PERFIL DE EGRESO:

EL LICENCIADO EN NEGOCIOS INTERNACIONALES ES UN PROFESIONAL ÍNTEGRO, CAPAZDE APLICAR LOS

CONOCIMIENTOS, TÉCNICAS Y HERRAMIENTAS DE NEGOCIOS INTERNACIONALES, ASÍ COMO LOS FUNDAMENTOS DE

ADMINISTRACIÓN PARA EL MANEJO ÓPTIMO DE LAS ORGANIZACIONES LOCALES E INTERNACIONALES.

TIENE CAPACIDAD PARA GESTIONAR PLANES Y PROYECTOS DE INSERCIÓN DE LAS ORGANIZACIONES EN EL MERCADO

MUNDIAL, MEDIANTE EL ANÁLISIS DE OPORTUNIDADES DE LOS NEGOCIOS INTERNACIONALES YLA DEFINICIÓN DE

ESTRATEGIAS DE INTERNACIONALIZACIÓN DE LAS ORGANIZACIONES CON BASE EN ASPECTOS POLÍTICOS, JURÍDICOS,

ECONÓMICOS, TECNOLÓGICOS, CULTURALES, LOGÍSTICOS, MERCADOLÓGICOS Y PROCESOS DE INTEGRACIÓN PARA

CONTRIBUIR CON EL DESARROLLO ECONÓMICO Y SOCIAL DEL PAÍS.

RESPECTO AL DOMINIO DE TEORÍAS Y CAPACIDADES COGNITIVAS, SE PLANTEA QUE:

- EMPLEA FUNDAMENTOS, TEORÍAS, TÉCNICAS Y HERRAMIENTAS DE LA ADMINISTRACIÓN EMPRESARIAL PARA LA ÓPTIMA

GESTIÓN DE ORGANIZACIONES LOCALES E INTERNACIONALES.



- APLICA TEORÍAS, TÉCNICAS Y HERRAMIENTAS DE COMERCIO INTERNACIONAL, DE COMERCIO EXTERIOR, DE

INTEGRACIÓN, DE INVERSIÓN EXTRANJERA DIRECTA Y DE INTEGRACIÓN ECONÓMICA REGIONAL.

- DEFINE ESTRATEGIAS DE INTERNACIONALIZACIÓN COMO:

 IMPORTACIÓN Y EXPORTACIÓN, FRANQUICIAS, ALIANZAS ESTRATÉGICAS, SUBSIDIARIAS, ENTRE OTRAS, QUE APOYEN EL

CRECIMIENTO Y DESARROLLO DE LAS EMPRESAS ECUATORIANAS Y CONTRIBUYAN AL FORTALECIMIENTO ECONÓMICO

DEL PAÍS.

- ANALIZA DEL AMBIENTE DE LOS NEGOCIOS INTERNACIONALES PARA LA TOMA DE DECISIONES, SOBRE LA BASE DE

ASPECTOS POLÍTICOS,JURÍDICOS, ECONÓMICOS, TECNOLÓGICOS, CULTURALES, LOGÍSTICOS,  MERCADOLÓGICOS Y

PROCESOS DE INTEGRACIÓN.

- GESTIONA PLANES Y PROYECTOS SOBRE LA BASE DE OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS INTERNACIONALES PARA LA

INSERCIÓN DE LAS ORGANIZACIONES EN EL MERCADO MUNDIAL

¿QUÉ RESULTADOS O LOGROS DE LOS APRENDIZAJES RELACIONADOS CON EL DOMINIO DE TEORÍAS, SISTEMAS

CONCEPTUALES, MÉTODOS Y LENGUAJES DE INTEGRACIÓN DEL CONOCIMIENTO, LA PROFESIÓN Y LA INVESTIGACIÓN

DESARROLLARÁ EL FUTURO PROFESIONAL?

- APLICA FUNDAMENTOS, TEORÍAS, TÉCNICAS Y HERRAMIENTAS DE LA ADMINISTRACIÓN EMPRESARIAL PARA LA ÓPTIMA

GESTIÓN DE LA ORGANIZACIÓN.

- DESARROLLA ESTRATEGIAS PARA LA TOMA DE DECISIONES SOBRE LA BASE DEL ANÁLISIS DEL AMBIENTE DE LOS

NEGOCIOS INTERNACIONALES, TOMANDO EN CUENTA ASPECTOS: POLÍTICOS, JURÍDICOS, ECONÓMICOS, CULTURALES,

LOGÍSTICOS, MERCADOLÓGICOS Y PROCESOS DE INTEGRACIÓN.

- MANEJA HERRAMIENTAS CUALITATIVAS CUANTITATIVAS, QUE APOYEN LA INTERNACIONALIZACIÓN DE LAS EMPRESAS

ECUATORIANAS.

¿QUÉ RESULTADOS O LOGROS DE LOS APRENDIZAJES RELATIVOS A LAS CAPACIDADES COGNITIVAS Y COMPETENCIAS

GENÉRICAS SON NECESARIAS PARA EL FUTURO EJERCICIO PROFESIONAL?

- SE ADAPTA A ENTORNOS CULTURALES DIVERSOS ASIMILANDO LAS DIFERENCIAS PROPIAS ENTRE PAÍSES CON EL FIN

DE PROPICIAR NEGOCIOS INTERNACIONALES ÓPTIMOS.

- SE RELACIONA ASERTIVAMENTE CON LOS DIVERSOS ACTORES DEL COMERCIO INTERNACIONAL.

- PRESENTA CONVINCENTEMENTE PLANES, PROYECTOS E IDEAS DE NEGOCIOS INTERNACIONALES, QUE PROPICIEN EL

POSICIONAMIENTO DE MARCA PAÍS.

¿QUÉ RESULTADOS O LOGROS DE LOS APRENDIZAJES QUE SE RELACIONAN CON EL MANEJO DE MODELOS,

PROTOCOLOS, PROCESOS Y PROCEDIMIENTOS PROFESIONALES E INVESTIGATIVOS SON NECESARIOS PARA EL

DESEMPEÑO DEL FUTURO PROFESIONAL?

- DESARROLLA PROCESOS DE INTERNACIONALIZACIÓN Y ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACIÓN DE BIENES Y SERVICIOS

EN EL MERCADO GLOBAL.

- UTILIZA HERRAMIENTAS TECNOLÓGICAS PARA LA EFICIENCIA OPERATIVA DE SUS ACTIVIDADES, PARA LA ELABORACIÓN

DE PROYECTOS Y PLANES DE NEGOCIOS Y PARA LA ACERTADA TOMA DE DECISIONES.

- DESARROLLA ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACIÓN DE BIENES Y SERVICIOS, EN EL MARCO DE LA LEGISLACIÓN

ADUANERA Y APROVECHANDO LOS ACUERDOS COMERCIALES INTERNACIONALES.

- APLICA EL CONOCIMIENTO DE LAS ESTRUCTURAS REGIONALES Y SECTORIALES DE DIVERSOS PAÍSES PARA EL

DESARROLLO DE NUEVOS TIPOS DE NEGOCIOS.

Objeto de estudio:

¿CUÁL ES EL OBJETO DE ESTUDIO DE LA PROFESIÓN?

 LA CARRERA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES, ESTUDIA LAS DIVERSAS FORMAS EN QUE SE PUEDEN EFECTUAR LOS

NEGOCIOS INTERNACIONALES, SU FINANCIAMIENTO, INVERSIÓN, CONTRATACIÓN Y EL COMERCIO EXTERIOR QUE SE DA

ENTRE DOS O MÁS PAÍSES Y LOS DIFERENTES ACTORES QUE INTERVIENEN EN LAS MISMAS, SUS MÚLTIPLES CONTEXTOS

Y PROCESOS, CON UNA VISIÓN TEÓRICA, METODOLÓGICA Y PRÁCTICA, CON EL FIN DE ESTABLECER Y APROVECHAR LAS



OPORTUNIDADES COMERCIALES DE BIENES Y SERVICIOS QUE REPRESENTEN BENEFICIOS PARA LAS PARTES,

DEMOSTRANDO UN COMPORTAMIENTO ÉTICO Y DE RESPETO POR LA MULTICULTURALIDAD Y EL AMBIENTE.

Modalidad titulación:

- EXAMEN DE GRADO O DE FIN DE CARRERA

- MODELO DE NEGOCIOS


