
Consejo de Educación Superior
Resolución: N°: RPC-SO-13-NO.252-2020

Oferta vigente del Sistema de Educación Superior del Ecuador: 
Impresión realizada el: 08-05-2021

Detalle de la carrera

IES: UNIVERSIDAD INTERNACIONAL DEL ECUADOR

Siglas: UIDE

Código sniese: 1041

Tipo de financiamiento: PARTICULAR AUTOFINANCIADA

Sitio web: https://www.uide.edu.ec/

Tipo de IES: UNIVERSIDADES Y ESCUELAS POLITÉCNICAS

Estado de la carrera: VIGENTE

Tipo de carrera: TERCER NIVEL

Campo amplio: ADMINISTRACIÓN

Campo específico: EDUCACIÓN COMERCIAL Y ADMINISTRACIÓN

Campo detallado: NEGOCIOS INTERNACIONALES

Programa: NEGOCIOS INTERNACIONALES

Título que otorga: LICENCIADO/A EN NEGOCIOS INTERNACIONALES

Codificación: 1041-6504181A01-L-1701

Lugar de ejecución: SEDE MATRIZ

Provincia: PICHINCHA

Cantón: DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO

Ciudad: QUITO

Duración: 8 PERIODOS

Periodo académico: ORDINARIO

Semanas de periodo académico:16

Modalidad: EN LÍNEA

Valor de la matrícula: $ 86,50

Valor del arancel: $ 865,00

N° de resolución del CES: RPC-SO-13-NO.252-2020

Estado actual: APROBADO POR EL CES

Fecha de aprobación: 2019-10-30

Año de aprobación: 2019

Años de vigencia: 10 años.

Vigente hasta: 2029-10-30

Convenio con otras entidades:

- AGENCIA ASESORA PRODUCTORA DE SEGUROS TECNISEGUROS	

- FUNDACIÓN CASA DE REFUGIO MATILDE

- CONSEJO NACIONAL DE GOBIERNOS PARROQUIALES RURALES DEL ECUADOR

- FUNDACIÓN MADRES SOLTERAS "TALITA CUMI"

N° de horas: 5.760 Horas.



Consejo de Educación Superior
Resolución: N°: RPC-SO-13-NO.252-2020

Oferta vigente del Sistema de Educación Superior del Ecuador: 
Impresión realizada el: 08-05-2021

Detalle de la carrera

Requisitos de ingreso:

- POSEER TÍTULO DE BACHILLER O SU EQUIVALENTE DEBIDAMENTE NOTARIADO

- COPIA DE LA CÉDULA Y PAPELETA DE VOTACIÓN

- DOS FOTOS TAMAÑO CARNET

- RECIBO DEL PAGO DE TESORERÍA DE USD. 80,00 DE INSCRIPCIÓN.

- PRUEBA DE INGRESO, MÍNIMO 70 PTOS.

Objetivo general:

FORMAR PROFESIONALES EN EL ÁMBITO DE NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL, DE ALTO NIVEL

PROFESIONAL, INTELECTUAL Y COMPETITIVO, ACTITUD PROACTIVA CON LOS CONOCIMIENTOS

NECESARIOS, QUE LE PERMITAN CONOCER LA DINÁMICA ACTUAL EN QUE SE ENCUENTRAN LAS

ORGANIZACIONES DEL MUNDO.

Perfil de ingreso:

A NIVEL DE CONOCIMIENTOS:

 MATEMÁTICAS: CONOCIMIENTOS GENERALES A NIVEL DE BACHILLERATO.

 INFORMÁTICA: APLICACIONES INFORMÁTICAS BÁSICAS Y OTRAS APLICACIONES PARA EL MANEJO DE BASE DE DATOS

BIBLIOGRÁFICAS.

 IDIOMAS: CONOCIMIENTOS BÁSICOS DEL IDIOMA INGLÉS.

A NIVEL DE APTITUDES Y CAPACIDADES BÁSICAS:

 RAZONAMIENTO NUMÉRICO: HABILIDAD Y RAPIDEZ Y EXACTITUD PARA EL CÁLCULO, PARA

MANIPULAR CIFRAS Y RESOLVER PROBLEMAS CUANTIFICABLES  RAZONAMIENTO ESPACIAL: CAPACIDAD PARA

IMAGINARSE VOLÚMENES Y SUPERFICIES EN 3 Y 2 DIMENSIONES. HABILIDAD PARA INTERPRETAR GRÁFICOS Y MAPAS.

 RAZONAMIENTO LÓGICO: CAPACIDAD PARA ENTENDER LAS RELACIONES ENTRE LOS HECHOS Y

ENCONTRAR LAS CAUSAS QUE LOS PRODUJERON, PREVER CONSECUENCIAS Y ASÍ PODER RESOLVER PROBLEMAS DE

UNA MANERA COHERENTE.

 CAPACIDAD DE ATENCIÓN Y CONCENTRACIÓN: CAPACIDAD DE CENTRAR LA ATENCIÓN

VOLUNTARIAMENTE SOBRE UN OBJETO O UNA ACTIVIDAD QUE SE ESTÁ REALIZANDO DEJANDO FUERA DEL PROCESO,

HECHOS QUE OCURREN ALREDEDOR COMO SONIDOS Y RUIDOS DEL AMBIENTE.

 

CAPACIDAD DE ATENCIÓN Y CONCENTRACIÓN: CAPACIDAD DE CENTRAR LA ATENCIÓN

VOLUNTARIAMENTE SOBRE UN OBJETO O UNA ACTIVIDAD QUE SE ESTÁ REALIZANDO DEJANDO FUERA DEL PROCESO,

HECHOS QUE OCURREN ALREDEDOR COMO SONIDOS Y RUIDOS DEL AMBIENTE.

RAZONAMIENTO ABSTRACTO: FACILIDAD PARA EXTRAER DATOS DE ENTRADA Y SALIDA DE UNA

SITUACIÓN PROBLÉMICA E IMAGINAR SOLUCIONES. CAPACIDAD DE OBSERVACIÓN Y DE PERCIBIR DETALLES DE

OBJETOS, FENÓMENOS O SUCESOS, DETERMINANDO SINGULARIDADES Y APRECIANDO DIFERENCIAS.

A NIVEL DE PERSONALIDAD

EL ESTUDIANTE QUE ASPIRA A ESTA CARRERA DEBE TENER COMO CUALIDADES BÁSICAS:

SOCIAL: ABIERTO A LAS RELACIONES SOCIALES Y CONTACTO CON LA GENTE, DISPUESTO AL TRABAJO EN EQUIPO,

ABIERTO A LAS CRÍTICAS Y BUEN NEGOCIADOR.

 LÍDER: MUY SEGURO DE SÍ MISMO, MENTALIDAD ABIERTA Y CON DISPOSICIÓN A LIDERAR

GRUPOS DIVERSOS. CAPACIDAD PARA DELEGAR A OTROS Y COMPARTIR SUS IDEAS.



 RESPONSABLE: APTO PARA AFRONTAR LOS RETOS Y TAREAS CON ACEPTABLE NIVEL DE PERFECCIÓN, CONSTANTE EN

SUS LOGROS Y METAS A PESAR DE LAS DIFICULTADES QUE PRESENTEN EL ENTORNO O LOS CONTEXTOS.

EMPRENDEDOR: CON UNA ACTITUD DECISIVA Y ORIENTADA A ASUMIR ACCIONES CON RIESGOS

RAZONADOS Y ACUCIOSOS EN EL ANÁLISIS DE LOS CONTEXTOS QUE LOS RODEAN Y EN EL CUAL

PUEDEN OBSERVAR FORMAS DE ACTUAR Y GESTIONAR ACCIONES DE ÍNDOLE COMERCIAL.

Perfil de egreso:

EL PROFESIONAL DE LA CARRERA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA LICENCIATURA EN NEGOCIOS

INTERNACIONALES MODALIDAD EN LÍNEA, HA DESARROLLADO A LO LARGO DE SU FORMACIÓN ACADÉMICA, LAS

CAPACIDAD DE GENERAR CONOCIMIENTOS TEÓRICO -PRÁCTICOS, SUSTENTADOS EN APLICACIONES TÉCNICAS EN

ESCENARIOS CAMBIANTES FRENTE AL MUNDO GLOBALIZADO, PODRÁ IDENTIFICAR, EVALUAR Y CONTRIBUIR A RESOLVER

LOS PROBLEMAS DE LA BALANZA COMERCIAL (DÉFICIT), DESDE UN ÁMBITO QUE PERMITA DISMINUIR LA DEPENDENCIA

COMERCIAL, EN TÉRMINOS DE PRODUCTOS ELABORADOS CON MATERIAS PRIMAS NACIONALES; PODRÁ ESTUDIAR

NUEVOS MERCADOS, PLANIFICANDO LA APLICABILIDAD DE PROYECTOS DE INTERNACIONALIZACIÓN DE LOS PRODUCTOS

PRODUCIDOS CON LA EJECUCIÓN DE LA NUEVA MATRIZ PRODUCTIVA, SE DESEMPEÑARÁ EN EL CAMPO LABORAL

CUMPLIENDO LOS PRINCIPIOS DE ENTES SOCIALMENTE RESPONSABLES, CON COMPROMISO ÉTICO CON EL MEDIO

AMBIENTE, COMERCIAL, CULTURAL Y ECONÓMICO, Y SU AMPLIO COMPROMISO CON LA COLECTIVIDAD, YA QUE APRENDIÓ

EL SER, EL SABER Y EL SABER HACER QUE SE FOMENTÓ EN CADA NIVEL DE ORGANIZACIÓN CURRICULAR ESTABLECIDA

EN LA MALLA ACADÉMICA DE LA CARRERA Y QUE SE ENCUENTRAN ARTICULADOS CON LAS ACTITUDES, SABERES Y

PROCEDIMIENTOS QUE LE PROPORCIONAN UNA COMPETENCIA PROFESIONAL

INTEGRAL.

EL DESARROLLO DE LAS CAPACIDADES Y ACTITUDES, LO REALIZARÁN CON DECISIÓN INVESTIGADORA, DEMOSTRANDO

INTERÉS POR APRENDER LOS PROCESOS DE INTERNACIONALIZACIÓN DE MERCADOS, EXPORTACIONES DE MATERIAS

PRIMAS, REDUCCIÓN DE IMPORTACIONES DE PRODUCTOS GENERADOS CON TOTAL CALIDAD Y ABASTECIMIENTO EN EL

TERRITORIO NACIONAL; ESTOS PROCEDIMIENTOS ENMARCADOS EN EL CONOCIMIENTO DE

MÉTODOS Y MECANISMOS DE CADENAS DE DISTRIBUCIÓN Y ABASTECIMIENTO, QUE INTEGREN LA COMPRENSIÓN DE

ASIGNATURAS PLANTEADAS EN EL DISEÑO CURRICULAR. SU ACTIVIDAD PROFESIONAL ESTARÁ ENMARCADA EN LA

PRÁCTICA DIARIA DE VALORES REFERENTES A LA HONESTIDAD, RESPETO Y CRITICIDAD.

CONSIDERANDO LO ANTERIOR, LA CARRERA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA LICENCIATURA EN NEGOCIOS

INTERNACIONALES MODALIDAD EN LÍNEA,POSIBILITARÁ CUMPLIR CON CIERTOS LOGROS DE APRENDIZAJES QUE

PERMITAN EL DESARROLLO DE LAS CAPACIDADES Y ACTITUDES DE LOS NUEVOS PROFESIONALES, ASÍ SE TIENE (SEGÚN

MALLA CURRICULAR):

- CONOCE CÓMO FUNCIONAN LAS FINANZAS EN EL MUNDO NACIONAL E INTERNACIONAL.

- ENTIENDE LAS RELACIONES ENTRE LA EMPRESA Y EL USO DE TIC´S

- ENTIENDE EL MUNDO DE LAS EMPRESAS FAMILIARES Y ESTRATEGIAS PARA SU GESTIÓN.

- CONOCE LAS HABILIDADES DE LA ADMINISTRACIÓN DEL TALENTO HUMANO.

- CONOCE Y DESARROLLA HABILIDADES DE LIDERAZGO Y TRABAJO EN EQUIPO.

- IDENTIFICA LAS HABILIDADES DE LA GESTIÓN DE CALIDAD.

- APRENDE E INVESTIGA EN MERCADOS Y NEGOCIOS INTERNACIONALES.

- DESARROLLA HABILIDADES PARA EL MARKETING INTERNACIONAL.

- APRENDE SOBRE LA TOMA DE DECISIONES GERENCIALES Y HERRAMIENTAS

- CONOCE LOS PARÁMETROS DE LA LEGISLACIÓN NACIONAL EN RELACIÓN A LA COMUNICACIÓN.

- CONOCE SOBRE LEGISLACIÓN INTERNACIONAL Y DE ADUANAS. DESARROLLA HABILIDADES PARA PREPARAR Y EVALUAR

PROYECTOS SUSTENTABLES.

 - MANEJA LA CADENA DE ABASTECIMIENTO, DISTRIBUCIÓN Y TRANSPORTE MULTIMODAL

- CONOCE Y APLICA NORMAS DE CONTROL Y AUDITORÍA

- DESARROLLA ELEMENTOS DE SEGUROS Y BANCA

- APRENDE SOBRE GERENCIA DE COMERCIO EXTERIOR, SUS HABILIDADES Y DESTREZA



- CONOCE LOS NEGOCIOS VÍA DIGITAL Y SU MERCADEO

- MANEJA LOS ASPECTOS ÉTICOS Y TECNOLÓGICOS DE LA PROFESIÓN

- CONOCE LA REALIDAD NACIONAL Y CÓMO SE GESTIONA EN EL MUNDO DE LOS NEGOCIOS

- GENERAR PROYECTOS DE EMPRENDIMIENTO.

- APRENDE SOBRE GERENCIA DE COMERCIO EXTERIOR, SUS HABILIDADES Y DESTREZA

- CONOCE LOS NEGOCIOS VÍA DIGITAL Y SU MERCADEO

- MANEJA LOS ASPECTOS ÉTICOS Y DEONTOLÒGICOS DE LA PROFESIÓN

- CONOCE LA REALIDAD NACIONAL Y CÓMO SE GESTIONA EN EL MUNDO DE LOS NEGOCIOS

- GENERAR PROYECTOS DE EMPRENDIMIENTO

ESTOS LOGROS Y RESULTADOS DE APRENDIZAJE PERMITIRÁN AL LICENCIADO EN NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA

LICENCIATURA EN NEGOCIOS INTERNACIONALES MODALIDAD EN LÍNEA, SER CODICIADO Y PREFERIDO POR SUS

FORTALEZAS Y COMPETENCIAS INNOVADORAS EN COMERCIO EXTERIOR, Y EN NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL, SU

COMPROMETIMIENTO PROFESIONAL PERMITIRÁ CUMPLIR CON EL OBJETIVO 12 DEL PLAN DEL BUEN VIVIR:

 'GARANTIZAR LA SOBERANÍA Y LA PAZ, PROFUNDIZAR LA INSERCIÓN ESTRATÉGICA EN EL MUNDO Y LA INTEGRACIÓN

LATINOAMERICANA'.

Objeto de estudio:

LA CARRERA DE LA LICENCIATURA EN NEGOCIOS INTERNACIONALES MODALIDAD EN LÍNEA,, ESTÁ ENCAMINADA A

FORMAR PROFESIONALES QUE LOGREN CAMBIOS IMPORTANTES EN EL QUEHACER DE LA NEGOCIACIÓN Y DEL

COMERCIO INTERNACIONAL A FAVOR DE LA ECONOMÍA ECUATORIANA, BRINDÁNDOLES NUEVAS METODOLOGÍAS DE

INVESTIGACIÓN DE MERCADOS; DE MANEJO DE HERRAMIENTAS VIRTUALES, Y DE CONOCIMIENTOS AMPLIOS DE

RELACIONES INTERNACIONALES.

LA IMPORTANCIA DEL BUEN DESEMPEÑO DE LAS RELACIONES INTERNACIONALES EN EL ÁMBITO POLÍTICO, COMERCIAL,

CULTURAL A NIVEL MUNDIAL ES PRIMORDIAL HOY DÍA PARA EL LOGRO DEL DESARROLLO INTEGRAL DE LAS NACIONES.

LA IMPORTANCIA QUE TIENEN LAS RELACIONES INTERNACIONALES EN EL CAMPO COMERCIAL, POLÍTICO O CULTURAL Y

TECNOLÓGICO HA ALCANZADO, A NIVEL MUNDIAL, UN PROFUNDO SIGNIFICADO, A TAL GRADO QUE NO SE PUEDE HABLAR

TAN SÓLO INTERCAMBIO DE BIENES SINO DE PROGRAMAS DE INTEGRACIÓN.

LOS PROGRAMAS DE INTEGRACIÓN ESTÁN REGULADOS POR SISTEMAS TEÓRICOS, TECNOLÓGICOS Y CULTURALES, QUE

TIENEN CONNOTACIÓN ANCESTRAL QUE VAN DESDE EL SIMPLE INTERCAMBIO DE BIENES A TRAVÉS DEL TRUEQUE,

HASTA LA TRANSACCIÓN EN SENTIDO ESTRICTO DE UNA MODALIDAD VIRTUAL, QUE MINIMIZA TIEMPO Y AMPLÍA

ESPACIOS TERRITORIALES.

LOS SISTEMAS TEÓRICOS EXPLICAN LOS CONCEPTOS DE COMERCIO, COMERCIO INTERNACIONAL Y GLOBALIZACIÓN.

(ECONOMÍA. SAMUELSON. 2014)

COMERCIO:

ES EL NEGOCIO QUE SE HACE AL VENDER, COMPRAR O INTERCAMBIAR GÉNEROS O PRODUCTOS PARA OBTENER

BENEFICIOS.

EL COMERCIO INTERNACIONAL:

DEMUESTRA QUE EXISTE UNA RELACIÓN ESTADÍSTICA INDUDABLE ENTRE UN COMERCIO MÁS LIBRE Y EL CRECIMIENTO

ECONÓMICO. LA TEORÍA ECONÓMICA SEÑALA CONVINCENTES RAZONES PARA ESA RELACIÓN. TODOS LOS PAÍSES,

INCLUIDOS LOS MÁS POBRES, TIENEN ACTIVOS -HUMANOS, INDUSTRIALES, NATURALES Y FINANCIEROS- QUE PUEDEN

EMPLEAR PARA PRODUCIR BIENES Y SERVICIOS PARA SUS MERCADOS INTERNOS O PARA COMPETIR EN EL EXTERIOR.

LA ECONOMÍA NOS ENSEÑA QUE PODEMOS BENEFICIARNOS CUANDO ESAS MERCANCÍAS Y SERVICIOS SE

COMERCIALIZAN. DICHO SIMPLEMENTE, EL PRINCIPIO DE LA "VENTAJA COMPARATIVA" SIGNIFICA QUE LOS PAÍSES

PROSPERAN, EN PRIMER LUGAR,

APROVECHANDO SUS ACTIVOS PARA CONCENTRARSE EN LO QUE PUEDEN PRODUCIR MEJOR, Y DESPUÉS

INTERCAMBIANDO ESTOS PRODUCTOS POR LOS PRODUCTOS QUE OTROS PAÍSES PRODUCEN MEJOR.

LA TEORÍA DE LA VENTAJA ABSOLUTA FUE ANUNCIADA POR ADAM SMITH (1723-1790); POSTULÓ QUE BAJO LIBRE CAMBIO,

CADA NACIÓN DEBE ESPECIALIZARSE EN PRODUCIR ESAS MERCANCÍAS QUE PODRÍAN SER LO MÁS EFICIENTEMENTE

POSIBLE. ALGUNOS DE ÉSTOS SERÍAN EXPORTADOS A LA PAGA PARA LAS IMPORTACIONES DE LAS MERCANCÍAS QUE SE



PODRÍAN PRODUCIR MÁS EFICIENTEMENTE A OTRA PARTE.

TRATA DE QUE CADA PAÍS SE ESPECIALIZA EN PRODUCIR MERCANCÍAS PARA LAS QUE TENGA VENTAJA ABSOLUTA,

MEDIDA ÉSTA POR EL MENOR COSTE MEDIO DE LA PRODUCCIÓN EN TÉRMINOS DE TRABAJO CON RESPECTO A LOS

DEMÁS PAÍSES. DE ESTE MODO, AL SEGUIR ESTE PRINCIPIO TODOS LOS PAÍSES SALDRÍAN GANANDO CON EL COMERCIO

Y SE LOGRARÍA LA MISMA EFICIENCIA A NIVEL INTERNACIONAL.

GLOBALIZACIÓN:

ULRICH BECK (SOCIÓLOGO ALEMÁN, UNO DE LOS MÁS IMPORTANTES TEÓRICOS SOBRE LA GLOBALIZACIÓN).

"LA GLOBALIZACIÓN SIGNIFICA LOS PROCESOS EN VIRTUD DE LOS CUALES LOS ESTADOS NACIONALES SOBERANOS SE

ENTREMEZCLAN E IMBRICAN MEDIANTE ACTORES TRANSNACIONALES Y SUS RESPECTIVAS PROBABILIDADES DE PODER,

ORIENTACIONES, IDENTIDADES Y ENTRAMADOS VARIOS. EL CONCEPTO DE GLOBALIZACIÓN SE PUEDE DESCRIBIR COMO

UN PROCESO, QUE CREA VÍNCULOS Y ESPACIOS SOCIALES TRANSNACIONALES,

REVALORIZA CULTURAS LOCALES Y TRAE A UN PRIMER PLANO TERCERAS CULTURAS..."

LOS SISTEMAS TECNOLÓGICOS EXPLICAN:

EL DESARROLLO DE LAS TECNOLOGÍAS DE INFORMACIÓN Y COMUNICACIÓN Y SU APLICACIÓN, HA TRAÍDO CONSIGO UNA

SERIE DE CAMBIOS EN DIVERSOS ÁMBITOS: ECONÓMICO, SOCIAL, CULTURAL; ASÍ COMO TAMBIÉN HA DADO LUGAR A LA

FORMACIÓN DE LA SOCIEDAD DE LA INFORMACIÓN Y EL CONOCIMIENTO Y DENTRO DE LOS NUEVOS PARÁMETROS QUE

ESTÁ DETERMINANDO ESTE NUEVO MODELO, SE ESTÁ DESARROLLANDO LA SOCIEDAD ACTUAL.

CONSIDERANDO LO ANTERIOR, LAS NUEVAS TECNOLOGÍAS, TALES COMO LA TELEFONÍA MÓVIL, CONEXIONES

SATELITALES Y MARÍTIMAS, MICROONDAS, INTERNET ENTRE OTROS, QUE PERMITEN COMUNICAR LOS EXTREMOS DEL

MUNDO EN FRACCIONES DE SEGUNDO O DE MINUTO, ESTÁN REFORMANDO SUSTANCIALMENTE EL MODO DE VIDA DE LAS

PERSONAS Y DE SU ENTORNO, ASÍ COMO TAMBIÉN LA FORMA EN CÓMO SE EFECTÚAN LOS NEGOCIOS PUESTO QUE LAS

DECISIONES SON TOMADAS EN FUNCIÓN DE LO QUE PASA EN EL OTRO LADO DEL PLANETA. DE ESTA MANERA LAS TIC´S

PERMITEN ADAPTARSE A LOS PROFESIONALES EN NEGOCIOS INTERNACIONALES EN PROCESOS COMO:

- SUPERAR LAS BARRERAS FÍSICAS DE LA LOCALIZACIÓN ; OFERTAR NUEVOS PRODUCTOS Y SERVICIOS.

- REDISEÑAR LOS PUESTOS DE TRABAJO Y LOS FLUJOS DE TRABAJO

- ESTABLECER PROFUNDOS CAMBIOS EN LA MANERA DE HACER LOS NEGOCIOS

LOS SISTEMAS CULTURALES EXPLICAN:

LA CULTURA INFLUYE EN LAS NEGOCIACIONES INTERNACIONALES, YA QUE NO TODOS LOS PAÍSES NEGOCIAN DE LA

MISMA MANERA, ASPECTOS COMO VALORES FUNDAMENTALES, HÁBITOS, COSTUMBRES, MORAL, RELIGIÓN, ETC. SON

INDISPENSABLES CONOCERLOS, PRIMERO PARA TENER UNA BUENA COMUNICACIÓN Y POSTERIORMENTE PARA TENER

UNA NEGOCIACIÓN QUE BENEFICIE A AMBAS PARTES.

ES IMPORTANTE ENTENDER QUE EXISTEN CULTURAS DIFERENTES A LAS NUESTRAS, ES NECESARIO APRENDER LAS

CARACTERÍSTICAS DE ESAS CULTURAS CON EL FIN DE ADAPTARSE A ELLAS.

EXISTEN ACTITUDES Y CREENCIAS QUE INFLUYEN EN CASI TODOS LOS ASPECTOS DEL COMPORTAMIENTO Y AYUDAN A

ORDENAR UNA SOCIEDAD Y SUS MIEMBROS, POR LO TANTO LOS LICENCIADOS EN NEGOCIOS INTERNACIONALES, DEBEN

APRENDER CIERTAS ACTITUDES CLAVES, QUE LES PERMITA ESTAR MEJOR PREPARADOS PARA ENTENDER PORQUE LOS

PAÍSES PRESENTAN PATRONES DIFERENTES DE CONSUMO, CREENCIAS Y COSTUMBRES.

EL IDIOMA INGLES SE HA CONVERTIDO EN EL IDIOMA DE LOS NEGOCIOS, SIN EMBARGO, EN LA ACTUALIDAD EN BIEN

VISTO CONOCER EL IDIOMA DEL PAÍS CON EL QUE SE PRETENDE NEGOCIAR, LO QUE GENERA CONFIANZA, EN VIRTUD, DE

QUE SE MUESTRA CONFIANZA POR UN LADO AL NEGOCIAR Y POR OTRO QUE SE MUESTRA INTERÉS EN CONOCER DICHO

PAÍS.

LA RELIGIÓN, LAS COSTUMBRES, LA CONSTRUCCIÓN DE RELACIONES DE NEGOCIOS ESTABLES, Y NO SIMPLES

TRANSACCIONES DE COMPRA Y VENTA. EVIDENTEMENTE, LOS SISTEMAS TEÓRICOS, TECNOLÓGICOS Y CULTURALES

INTERVIENEN PLENAMENTE EN LA FORMACIÓN DE LOS PROFESIONALES GRADUADOS EN LA LICENCIATURA EN

NEGOCIOS INTERNACIONALES MODALIDAD EN LÍNEA, (MALLA CURRICULAR), EL ESTUDIO Y LA APLICACIÓN DE ESTOS

CONCEPTOS SIN DUDA HAN CAMBIADO, EN LAS DIFERENTES ÉPOCAS COMERCIALES, EN LOS MERCADOS CAMBIANTES,

EN LOS NUEVOS PATRONES DE INTERCAMBIO, ESTRUCTURAS DE MERCADOS Y NACIONES, NUEVAS NECESIDADES; LOS

FUNDAMENTOS TEÓRICOS SIGUEN

ADAPTÁNDOSE A LOS ACTUALES MOMENTOS, LO QUE SE HA TRANSFORMADO SON LOS ESCENARIOS DONDE SE

DESARROLLAN, ASÍ LOS NUEVOS LICENCIADOS EN NEGOCIOS INTERNACIONALES, DEBERÁN APOYARSE EN ESTOS

CONCEPTOS, VALIDÁNDOLOS CON LOS PROFUNDOS CAMBIOS QUE SEDAN EN LAS FORMAS DE ADMINISTRAR NEGOCIOS.

Modalidad titulación:



PROYECTOS DE INVESTIGACIÓN, EXAMEN DE GRADO O DE FIN DE CARRERA


