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Oferta vigente del Sistema de Educacion Superior del Ecuador: E E

iahits

Detalle de la carrera

IES:
Siglas:
Cédigo sniese:

Tipo de financiamiento:

Sitio web:
Tipo de IES:

UNIVERSIDAD INTERNACIONAL DEL ECUADOR
UIDE

1041

PARTICULAR AUTOFINANCIADA
https://www.uide.edu.ec/

UNIVERSIDADES Y ESCUELAS POLITECNICAS

Estado de la carrera:
Tipo de carrera:
Campo amplio:
Campo especifico:
Campo detallado:
Programa:

Titulo que otorga:
Codificacion:

Lugar de ejecucion:
Provincia:

Canton:

Ciudad:

Duracion:

Periodo académico:

VIGENTE

TERCER NIVEL

ADMINISTRACION

EDUCACION COMERCIAL Y ADMINISTRACION
NEGOCIOS INTERNACIONALES

NEGOCIOS INTERNACIONALES
LICENCIADO/A EN NEGOCIOS INTERNACIONALES
1041-6504181A01-L-1701

SEDE MATRIZ

PICHINCHA

DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO
QUITO

8 PERIODOS

ORDINARIO

Semanas de periodo académico:16

Modalidad:
Valor de la matricula:
Valor del arancel:

N° de resoluciéon del CES:

Estado actual:

Fecha de aprobacion:
Afio de aprobacion:
Afios de vigencia:
Vigente hasta:

Convenio con otras entidades:

N° de horas:

EN LINEA

$ 86,50

$ 865,00
RPC-S0-13-N0.252-2020
APROBADO POR EL CES
2019-10-30

2019

10 afios.

2029-10-30

- AGENCIA ASESORA PRODUCTORA DE SEGUROS TECNISEGUROS

- FUNDACION CASA DE REFUGIO MATILDE

- CONSEJO NACIONAL DE GOBIERNOS PARROQUIALES RURALES DEL ECUADOR

- FUNDACION MADRES SOLTERAS "TALITA CUMI"
5.760 Horas.
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Detalle de la carrera

Requisitos de ingreso:
- POSEER TITULO DE BACHILLER O SU EQUIVALENTE DEBIDAMENTE NOTARIADO

- COPIA DE LA CEDULA Y PAPELETA DE VOTACION

- DOS FOTOS TAMANO CARNET

- RECIBO DEL PAGO DE TESORERIA DE USD. 80,00 DE INSCRIPCION.

- PRUEBA DE INGRESO, MINIMO 70 PTOS.

Objetivo general:
FORMAR PROFESIONALES EN EL AMBITO DE NEGOCIACION INTERNACIONAL, DE ALTO NIVEL
PROFESIONAL, INTELECTUAL Y COMPETITIVO, ACTITUD PROACTIVA CON LOS CONOCIMIENTOS
NECESARIOS, QUE LE PERMITAN CONOCER LA DINAMICA ACTUAL EN QUE SE ENCUENTRAN LAS
ORGANIZACIONES DEL MUNDO.

Perfil de ingreso:
A NIVEL DE CONOCIMIENTOS:

MATEMATICAS: CONOCIMIENTOS GENERALES A NIVEL DE BACHILLERATO.

INFORMATICA: APLICACIONES INFORMATICAS BASICAS Y OTRAS APLICACIONES PARA EL MANEJO DE BASE DE DATOS
BIBLIOGRAFICAS.

IDIOMAS: CONOCIMIENTOS BASICOS DEL IDIOMA INGLES.

A NIVEL DE APTITUDES Y CAPACIDADES BASICAS:

RAZONAMIENTO NUMERICO: HABILIDAD Y RAPIDEZ Y EXACTITUD PARA EL CALCULO, PARA
MANIPULAR CIFRAS Y RESOLVER PROBLEMAS CUANTIFICABLES RAZONAMIENTO ESPACIAL: CAPACIDAD PARA
IMAGINARSE VOLUMENES Y SUPERFICIES EN 3 Y 2 DIMENSIONES. HABILIDAD PARA INTERPRETAR GRAFICOS Y MAPAS.

RAZONAMIENTO LOGICO: CAPACIDAD PARA ENTENDER LAS RELACIONES ENTRE LOS HECHOS Y
ENCONTRAR LAS CAUSAS QUE LOS PRODUJERON, PREVER CONSECUENCIAS Y ASi PODER RESOLVER PROBLEMAS DE
UNA MANERA COHERENTE.

CAPACIDAD DE ATENCION Y CONCENTRACION: CAPACIDAD DE CENTRAR LA ATENCION
VOLUNTARIAMENTE SOBRE UN OBJETO O UNA ACTIVIDAD QUE SE ESTA REALIZANDO DEJANDO FUERA DEL PROCESO,
HECHOS QUE OCURREN ALREDEDOR COMO SONIDOS Y RUIDOS DEL AMBIENTE.

CAPACIDAD DE ATENCION Y CONCENTRACION: CAPACIDAD DE CENTRAR LA ATENCION
VOLUNTARIAMENTE SOBRE UN OBJETO O UNA ACTIVIDAD QUE SE ESTA REALIZANDO DEJANDO FUERA DEL PROCESO,
HECHOS QUE OCURREN ALREDEDOR COMO SONIDOS Y RUIDOS DEL AMBIENTE.

RAZONAMIENTO ABSTRACTO: FACILIDAD PARA EXTRAER DATOS DE ENTRADA Y SALIDA DE UNA
SITUACION PROBLEMICA E IMAGINAR SOLUCIONES. CAPACIDAD DE OBSERVACION Y DE PERCIBIR DETALLES DE
OBJETOS, FENOMENOS O SUCESOS, DETERMINANDO SINGULARIDADES Y APRECIANDO DIFERENCIAS.

A NIVEL DE PERSONALIDAD
EL ESTUDIANTE QUE ASPIRA A ESTA CARRERA DEBE TENER COMO CUALIDADES BASICAS:
SOCIAL: ABIERTO A LAS RELACIONES SOCIALES Y CONTACTO CON LA GENTE, DISPUESTO AL TRABAJO EN EQUIPO,

ABIERTO A LAS CRITICAS Y BUEN NEGOCIADOR.

LIDER: MUY SEGURO DE Si MISMO, MENTALIDAD ABIERTA Y CON DISPOSICION A LIDERAR
GRUPOS DIVERSOS. CAPACIDAD PARA DELEGAR A OTROS Y COMPARTIR SUS IDEAS.



Perfil de egreso:

RESPONSABLE: APTO PARA AFRONTAR LOS RETOS Y TAREAS CON ACEPTABLE NIVEL DE PERFECCION, CONSTANTE EN
SUS LOGROS Y METAS A PESAR DE LAS DIFICULTADES QUE PRESENTEN EL ENTORNO O LOS CONTEXTOS.

EMPRENDEDOR: CON UNA ACTITUD DECISIVA Y ORIENTADA A ASUMIR ACCIONES CON RIESGOS
RAZONADOS Y ACUCIOSOS EN EL ANALISIS DE LOS CONTEXTOS QUE LOS RODEAN Y EN EL CUAL
PUEDEN OBSERVAR FORMAS DE ACTUAR Y GESTIONAR ACCIONES DE INDOLE COMERCIAL.

EL PROFESIONAL DE LA CARRERA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA LICENCIATURA EN NEGOCIOS
INTERNACIONALES MODALIDAD EN LINEA, HA DESARROLLADO A LO LARGO DE SU FORMACION ACADEMICA, LAS
CAPACIDAD DE GENERAR CONOCIMIENTOS TEORICO -PRACTICOS, SUSTENTADOS EN APLICACIONES TECNICAS EN
ESCENARIOS CAMBIANTES FRENTE AL MUNDO GLOBALIZADO, PODRA IDENTIFICAR, EVALUAR Y CONTRIBUIR A RESOLVER
LOS PROBLEMAS DE LA BALANZA COMERCIAL (DEFICIT), DESDE UN AMBITO QUE PERMITA DISMINUIR LA DEPENDENCIA
COMERCIAL, EN TERMINOS DE PRODUCTOS ELABORADOS CON MATERIAS PRIMAS NACIONALES; PODRA ESTUDIAR
NUEVOS MERCADOS, PLANIFICANDO LA APLICABILIDAD DE PROYECTOS DE INTERNACIONALIZACION DE LOS PRODUCTOS
PRODUCIDOS CON LA EJECUCION DE LA NUEVA MATRIZ PRODUCTIVA, SE DESEMPENARA EN EL CAMPO LABORAL
CUMPLIENDO LOS PRINCIPIOS DE ENTES SOCIALMENTE RESPONSABLES, CON COMPROMISO ETICO CON EL MEDIO
AMBIENTE, COMERCIAL, CULTURAL Y ECONOMICO, Y SU AMPLIO COMPROMISO CON LA COLECTIVIDAD, YA QUE APRENDIO
EL SER, EL SABER Y EL SABER HACER QUE SE FOMENTO EN CADA NIVEL DE ORGANIZACION CURRICULAR ESTABLECIDA
EN LA MALLA ACADEMICA DE LA CARRERA Y QUE SE ENCUENTRAN ARTICULADOS CON LAS ACTITUDES, SABERES Y
PROCEDIMIENTOS QUE LE PROPORCIONAN UNA COMPETENCIA PROFESIONAL

INTEGRAL.

EL DESARROLLO DE LAS CAPACIDADES Y ACTITUDES, LO REALIZARAN CON DECISION INVESTIGADORA, DEMOSTRANDO
INTERES POR APRENDER LOS PROCESOS DE INTERNACIONALIZACION DE MERCADOS, EXPORTACIONES DE MATERIAS
PRIMAS, REDUCCION DE IMPORTACIONES DE PRODUCTOS GENERADOS CON TOTAL CALIDAD Y ABASTECIMIENTO EN EL
TERRITORIO NACIONAL; ESTOS PROCEDIMIENTOS ENMARCADOS EN EL CONOCIMIENTO DE

METODOS Y MECANISMOS DE CADENAS DE DISTRIBUCION Y ABASTECIMIENTO, QUE INTEGREN LA COMPRENSION DE
ASIGNATURAS PLANTEADAS EN EL DISENO CURRICULAR. SU ACTIVIDAD PROFESIONAL ESTARA ENMARCADA EN LA
PRACTICA DIARIA DE VALORES REFERENTES A LA HONESTIDAD, RESPETO Y CRITICIDAD.

CONSIDERANDO LO ANTERIOR, LA CARRERA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA LICENCIATURA EN NEGOCIOS
INTERNACIONALES MODALIDAD EN LINEA,POSIBILITARA CUMPLIR CON CIERTOS LOGROS DE APRENDIZAJES QUE
PERMITAN EL DESARROLLO DE LAS CAPACIDADES Y ACTITUDES DE LOS NUEVOS PROFESIONALES, ASi SE TIENE (SEGUN
MALLA CURRICULAR):

- CONOCE COMO FUNCIONAN LAS FINANZAS EN EL MUNDO NACIONAL E INTERNACIONAL.

- ENTIENDE LAS RELACIONES ENTRE LA EMPRESA Y EL USO DE TIC'S

- ENTIENDE EL MUNDO DE LAS EMPRESAS FAMILIARES Y ESTRATEGIAS PARA SU GESTION.

- CONOCE LAS HABILIDADES DE LA ADMINISTRACION DEL TALENTO HUMANO.

- CONOCE Y DESARROLLA HABILIDADES DE LIDERAZGO Y TRABAJO EN EQUIPO.

- IDENTIFICA LAS HABILIDADES DE LA GESTION DE CALIDAD.

- APRENDE E INVESTIGA EN MERCADOS Y NEGOCIOS INTERNACIONALES.

- DESARROLLA HABILIDADES PARA EL MARKETING INTERNACIONAL.

- APRENDE SOBRE LA TOMA DE DECISIONES GERENCIALES Y HERRAMIENTAS
- CONOCE LOS PARAMETROS DE LA LEGISLACION NACIONAL EN RELACION A LA COMUNICACION.

- CONOCE SOBRE LEGISLACION INTERNACIONAL Y DE ADUANAS. DESARROLLA HABILIDADES PARA PREPARAR Y EVALUAR
PROYECTOS SUSTENTABLES.

- MANEJA LA CADENA DE ABASTECIMIENTO, DISTRIBUCION Y TRANSPORTE MULTIMODAL
- CONOCE Y APLICA NORMAS DE CONTROL Y AUDITORIA
- DESARROLLA ELEMENTOS DE SEGUROS Y BANCA

- APRENDE SOBRE GERENCIA DE COMERCIO EXTERIOR, SUS HABILIDADES Y DESTREZA



Objeto de estudio:

- CONOCE LOS NEGOCIOS VIA DIGITAL Y SU MERCADEO

- MANEJA LOS ASPECTOS ETICOS Y TECNOLOGICOS DE LA PROFESION

- CONOCE LA REALIDAD NACIONAL Y COMO SE GESTIONA EN EL MUNDO DE LOS NEGOCIOS
- GENERAR PROYECTOS DE EMPRENDIMIENTO.

- APRENDE SOBRE GERENCIA DE COMERCIO EXTERIOR, SUS HABILIDADES Y DESTREZA

- CONOCE LOS NEGOCIOS VIA DIGITAL Y SU MERCADEO

- MANEJA LOS ASPECTOS ETICOS Y DEONTOLOGICOS DE LA PROFESION

- CONOCE LA REALIDAD NACIONAL Y COMO SE GESTIONA EN EL MUNDO DE LOS NEGOCIOS
- GENERAR PROYECTOS DE EMPRENDIMIENTO

ESTOS LOGROS Y RESULTADOS DE APRENDIZAJE PERMITIRAN AL LICENCIADO EN NEGOCIOS INTERNACIONALES DE LA
LICENCIATURA EN NEGOCIOS INTERNACIONALES MODALIDAD EN LINEA, SER CODICIADO Y PREFERIDO POR SUS
FORTALEZAS Y COMPETENCIAS INNOVADORAS EN COMERCIO EXTERIOR, Y EN NEGOCIACION INTERNACIONAL, SU
COMPROMETIMIENTO PROFESIONAL PERMITIRA CUMPLIR CON EL OBJETIVO 12 DEL PLAN DEL BUEN VIVIR:

'GARANTIZAR LA SOBERANIA Y LA PAZ, PROFUNDIZAR LA INSERCION ESTRATEGICA EN EL MUNDO Y LA INTEGRACION
LATINOAMERICANA'.

LA CARRERA DE LA LICENCIATURA EN NEGOCIOS INTERNACIONALES MODALIDAD EN LINEA, ESTA ENCAMINADA A
FORMAR PROFESIONALES QUE LOGREN CAMBIOS IMPORTANTES EN EL QUEHACER DE LA NEGOCIACION Y DEL
COMERCIO INTERNACIONAL A FAVOR DE LA ECONOMIA ECUATORIANA, BRINDANDOLES NUEVAS METODOLOGIAS DE
INVESTIGACION DE MERCADOS; DE MANEJO DE HERRAMIENTAS VIRTUALES, Y DE CONOCIMIENTOS AMPLIOS DE
RELACIONES INTERNACIONALES.

LA IMPORTANCIA DEL BUEN DESEMPENO DE LAS RELACIONES INTERNACIONALES EN EL AMBITO POLITICO, COMERCIAL,
CULTURAL A NIVEL MUNDIAL ES PRIMORDIAL HOY DIA PARA EL LOGRO DEL DESARROLLO INTEGRAL DE LAS NACIONES.

LA IMPORTANCIA QUE TIENEN LAS RELACIONES INTERNACIONALES EN EL CAMPO COMERCIAL, POLITICO O CULTURAL Y
TECNOLOGICO HA ALCANZADO, A NIVEL MUNDIAL, UN PROFUNDO SIGNIFICADO, A TAL GRADO QUE NO SE PUEDE HABLAR
TAN SOLO INTERCAMBIO DE BIENES SINO DE PROGRAMAS DE INTEGRACION.

LOS PROGRAMAS DE INTEGRACION ESTAN REGULADOS POR SISTEMAS TEORICOS, TECNOLOGICOS Y CULTURALES, QUE
TIENEN CONNOTACION ANCESTRAL QUE VAN DESDE EL SIMPLE INTERCAMBIO DE BIENES A TRAVES DEL TRUEQUE,
HASTA LA TRANSACCION EN SENTIDO ESTRICTO DE UNA MODALIDAD VIRTUAL, QUE MINIMIZA TIEMPO Y AMPLIA
ESPACIOS TERRITORIALES.

LOS SISTEMAS TEORICOS EXPLICAN LOS CONCEPTOS DE COMERCIO, COMERCIO INTERNACIONAL Y GLOBALIZACION.
(ECONOMIA. SAMUELSON. 2014)

COMERCIO:

ES EL NEGOCIO QUE SE HACE AL VENDER, COMPRAR O INTERCAMBIAR GENEROS O PRODUCTOS PARA OBTENER
BENEFICIOS.

EL COMERCIO INTERNACIONAL:

DEMUESTRA QUE EXISTE UNA RELACION ESTADISTICA INDUDABLE ENTRE UN COMERCIO MAS LIBRE Y EL CRECIMIENTO
ECONOMICO. LA TEORIA ECONOMICA SENALA CONVINCENTES RAZONES PARA ESA RELACION. TODOS LOS PAISES,
INCLUIDOS LOS MAS POBRES, TIENEN ACTIVOS -HUMANOS, INDUSTRIALES, NATURALES Y FINANCIEROS- QUE PUEDEN
EMPLEAR PARA PRODUCIR BIENES Y SERVICIOS PARA SUS MERCADOS INTERNOS O PARA COMPETIR EN EL EXTERIOR.
LA ECONOMIA NOS ENSENA QUE PODEMOS BENEFICIARNOS CUANDO ESAS MERCANCIAS Y SERVICIOS SE
COMERCIALIZAN. DICHO SIMPLEMENTE, EL PRINCIPIO DE LA "VENTAJA COMPARATIVA" SIGNIFICA QUE LOS PAISES
PROSPERAN, EN PRIMER LUGAR,

APROVECHANDO SUS ACTIVOS PARA CONCENTRARSE EN LO QUE PUEDEN PRODUCIR MEJOR, Y DESPUES
INTERCAMBIANDO ESTOS PRODUCTOS POR LOS PRODUCTOS QUE OTROS PAISES PRODUCEN MEJOR.

LA TEORIA DE LA VENTAJA ABSOLUTA FUE ANUNCIADA POR ADAM SMITH (1723-1790); POSTULO QUE BAJO LIBRE CAMBIO,
CADA NACION DEBE ESPECIALIZARSE EN PRODUCIR ESAS MERCANCIAS QUE PODRIAN SER LO MAS EFICIENTEMENTE
POSIBLE. ALGUNOS DE ESTOS SERIAN EXPORTADOS A LA PAGA PARA LAS IMPORTACIONES DE LAS MERCANCIAS QUE SE



Modalidad titulacién:

PODRIAN PRODUCIR MAS EFICIENTEMENTE A OTRA PARTE.

TRATA DE QUE CADA PAIS SE ESPECIALIZA EN PRODUCIR MERCANCIAS PARA LAS QUE TENGA VENTAJA ABSOLUTA,
MEDIDA ESTA POR EL MENOR COSTE MEDIO DE LA PRODUCCION EN TERMINOS DE TRABAJO CON RESPECTO A LOS
DEMAS PAISES. DE ESTE MODO, AL SEGUIR ESTE PRINCIPIO TODOS LOS PAISES SALDRIAN GANANDO CON EL COMERCIO
Y SE LOGRARIA LA MISMA EFICIENCIA A NIVEL INTERNACIONAL.

GLOBALIZACION:
ULRICH BECK (SOCIOLOGO ALEMAN, UNO DE LOS MAS IMPORTANTES TEORICOS SOBRE LA GLOBALIZACION).

"LA GLOBALIZACION SIGNIFICA LOS PROCESOS EN VIRTUD DE LOS CUALES LOS ESTADOS NACIONALES SOBERANOS SE
ENTREMEZCLAN E IMBRICAN MEDIANTE ACTORES TRANSNACIONALES Y SUS RESPECTIVAS PROBABILIDADES DE PODER,
ORIENTACIONES, IDENTIDADES Y ENTRAMADOS VARIOS. EL CONCEPTO DE GLOBALIZACION SE PUEDE DESCRIBIR COMO
UN PROCESO, QUE CREA VINCULOS Y ESPACIOS SOCIALES TRANSNACIONALES,

REVALORIZA CULTURAS LOCALES Y TRAE A UN PRIMER PLANO TERCERAS CULTURAS..."

LOS SISTEMAS TECNOLOGICOS EXPLICAN:

EL DESARROLLO DE LAS TECNOLOGIAS DE INFORMACION Y COMUNICACION Y SU APLICACION, HA TRAIDO CONSIGO UNA
SERIE DE CAMBIOS EN DIVERSOS AMBITOS: ECONOMICO, SOCIAL, CULTURAL; ASI COMO TAMBIEN HA DADO LUGAR A LA
FORMACION DE LA SOCIEDAD DE LA INFORMACION Y EL CONOCIMIENTO Y DENTRO DE LOS NUEVOS PARAMETROS QUE
ESTA DETERMINANDO ESTE NUEVO MODELO, SE ESTA DESARROLLANDO LA SOCIEDAD ACTUAL.

CONSIDERANDO LO ANTERIOR, LAS NUEVAS TECNOLOGIAS, TALES COMO LA TELEFONIA MOVIL, CONEXIONES
SATELITALES Y MARITIMAS, MICROONDAS, INTERNET ENTRE OTROS, QUE PERMITEN COMUNICAR LOS EXTREMOS DEL
MUNDO EN FRACCIONES DE SEGUNDO O DE MINUTO, ESTAN REFORMANDO SUSTANCIALMENTE EL MODO DE VIDA DE LAS
PERSONAS Y DE SU ENTORNO, ASi COMO TAMBIEN LA FORMA EN COMO SE EFECTUAN LOS NEGOCIOS PUESTO QUE LAS
DECISIONES SON TOMADAS EN FUNCION DE LO QUE PASA EN EL OTRO LADO DEL PLANETA. DE ESTA MANERA LAS TIC'S
PERMITEN ADAPTARSE A LOS PROFESIONALES EN NEGOCIOS INTERNACIONALES EN PROCESOS COMO:

- SUPERAR LAS BARRERAS FISICAS DE LA LOCALIZACION ; OFERTAR NUEVOS PRODUCTOS Y SERVICIOS.
- REDISENAR LOS PUESTOS DE TRABAJO Y LOS FLUJOS DE TRABAJO

- ESTABLECER PROFUNDOS CAMBIOS EN LA MANERA DE HACER LOS NEGOCIOS

LOS SISTEMAS CULTURALES EXPLICAN:

LA CULTURA INFLUYE EN LAS NEGOCIACIONES INTERNACIONALES, YA QUE NO TODOS LOS PAISES NEGOCIAN DE LA
MISMA MANERA, ASPECTOS COMO VALORES FUNDAMENTALES, HABITOS, COSTUMBRES, MORAL, RELIGION, ETC. SON
INDISPENSABLES CONOCERLOS, PRIMERO PARA TENER UNA BUENA COMUNICACION Y POSTERIORMENTE PARA TENER
UNA NEGOCIACION QUE BENEFICIE A AMBAS PARTES.

ES IMPORTANTE ENTENDER QUE EXISTEN CULTURAS DIFERENTES A LAS NUESTRAS, ES NECESARIO APRENDER LAS
CARACTERISTICAS DE ESAS CULTURAS CON EL FIN DE ADAPTARSE A ELLAS.

EXISTEN ACTITUDES Y CREENCIAS QUE INFLUYEN EN CASI TODOS LOS ASPECTOS DEL COMPORTAMIENTO Y AYUDAN A
ORDENAR UNA SOCIEDAD Y SUS MIEMBROS, POR LO TANTO LOS LICENCIADOS EN NEGOCIOS INTERNACIONALES, DEBEN
APRENDER CIERTAS ACTITUDES CLAVES, QUE LES PERMITA ESTAR MEJOR PREPARADOS PARA ENTENDER PORQUE LOS
PAISES PRESENTAN PATRONES DIFERENTES DE CONSUMO, CREENCIAS Y COSTUMBRES.

EL IDIOMA INGLES SE HA CONVERTIDO EN EL IDIOMA DE LOS NEGOCIOS, SIN EMBARGO, EN LA ACTUALIDAD EN BIEN
VISTO CONOCER EL IDIOMA DEL PAIS CON EL QUE SE PRETENDE NEGOCIAR, LO QUE GENERA CONFIANZA, EN VIRTUD, DE
QUE SE MUESTRA CONFIANZA POR UN LADO AL NEGOCIAR Y POR OTRO QUE SE MUESTRA INTERES EN CONOCER DICHO
PAIS.

LA RELIGION, LAS COSTUMBRES, LA CONSTRUCCION DE RELACIONES DE NEGOCIOS ESTABLES, Y NO SIMPLES
TRANSACCIONES DE COMPRA Y VENTA. EVIDENTEMENTE, LOS SISTEMAS TEORICOS, TECNOLOGICOS Y CULTURALES
INTERVIENEN PLENAMENTE EN LA FORMACION DE LOS PROFESIONALES GRADUADOS EN LA LICENCIATURA EN
NEGOCIOS INTERNACIONALES MODALIDAD EN LINEA, (MALLA CURRICULAR), EL ESTUDIO Y LA APLICACION DE ESTOS
CONCEPTOS SIN DUDA HAN CAMBIADO, EN LAS DIFERENTES EPOCAS COMERCIALES, EN LOS MERCADOS CAMBIANTES,
EN LOS NUEVOS PATRONES DE INTERCAMBIO, ESTRUCTURAS DE MERCADOS Y NACIONES, NUEVAS NECESIDADES; LOS
FUNDAMENTOS TEORICOS SIGUEN

ADAPTANDOSE A LOS ACTUALES MOMENTOS, LO QUE SE HA TRANSFORMADO SON LOS ESCENARIOS DONDE SE
DESARROLLAN, ASi LOS NUEVOS LICENCIADOS EN NEGOCIOS INTERNACIONALES, DEBERAN APOYARSE EN ESTOS
CONCEPTOS, VALIDANDOLOS CON LOS PROFUNDOS CAMBIOS QUE SEDAN EN LAS FORMAS DE ADMINISTRAR NEGOCIOS.



PROYECTOS DE INVESTIGACION, EXAMEN DE GRADO O DE FIN DE CARRERA



